
Especialista en definir estrategias de Revenue Management
en todo tipo de alojamientos turísticos, así como la
implantación de nuevas estrategias de venta.
Amplia experiencia en el sector turístico y en sus diversos
modelos de negocio desde grandes cadenas hoteleras  tanto
urbanos como vacacionales.  hostales, apartamentos y
hostels.

 E S P E C I A L I D A D E S

639245423
palomacambero@yahoo.es

http://palomacambero.blogs
pot.com.es/

LinkedIn:
http://www.linkedin.com/in/
palomacambero

 C O N T A C T O

Senior Revenue Manager más de 16 años de experiencia
como revenue manager en distintas empresas como Kirby&Co,
Hotelsdot y Eurostars Hoteles

Dic 2020- Actualidad Senior Revenue & E-commerce Manager
Trabajo como consultora externa Senior de Revenue
Management
Realizo análisis diario de la evolución de la ocupación y del
precio medio de los establecimientos de mi cartera a corto,
medio y largo plazo. (Pick up) .
Estudio diario de los movimientos de las tarifas y las
disponibilidades del set competitivo.
Análisis de la demanda esperada / Curva de demanda así
como el análisis del set competitivo. Gestión y contratación de
todos los canales , Bedbanks, IDS y, GDS
Implementación y mapeo de PMS y Channel Manager  

Product Manager durante 4 años en BungalowsClub, 
OTA especializada en Turismo en la naturaleza.

Responsable de contratación y producto durante más de
 3 años en Keytel.

Toda mi experencia detallada y recomendaciones
 en LinkedIn.

P A L O M A  
C A M B E R O
S E N I O R  R E V E N U E  M A N A G E R

Más de 20 años de experiencia en
el sector turístico en puestos 
de responsabilidad como:  Senior
Revenue Manager, Madrid Head
Office,
Product & Sales Manager
y DIrector.

E X P E R I E N C I A  L A B O R A L

http://palomacambero.blogspot.com.es/
http://www.linkedin.com/in/palomacambero
http://www.linkedin.com/in/palomacambero
http://www.linkedin.com/in/palomacambero


P A L O M A  
C A M B E R O
S E N I O R  R E V E N U E
M A N A G E R

Objetivo: crear e implementar nuevas
estrategias de ventas para optimizar los
ingresos de los alojamientos que gestiono y
todas las áreas relacionadas.
Personalidad: responsable, tenaz y
organizada.
Perfil analítico. Orientada a resultados

Inglés nivel B2
Estancia en Inglaterra (Manchester) durante 1 año	  
Estancia en Irlanda (Youghal) durante 4 meses  	          
Curso on-line INGLES GENERAL: NIVEL AVANZADO (DERIVALYA)
Francés nivel medio

I D I O M A S

  1994-1997  Técnico en Empresas y Actividades 
 Turísticas Universidad Rey Juan Carlos

2021 Curso con certificado de profesionalidad en
Marketing y Comunicación 

2020 Curso de Maquetación Adobe Indesign (88 horas)

2020  Curso de Revenue Management HotelsDot

2018 Curso superior experto en Revenue Management   
Universidad Rey Juan Carlos

Ene.-Mar14  Técnico en Community Management  ISDI-
INTERNET ACADEMI (300 horas) 

E D U C A C I Ó N  

Oct-Nov 13  Curso de Networking-E-commerce
CIFESAL (30 horas)
 Herramientas de comunicación y networking-e-
commerce en internet para uso profesional.

Nov.10-Jul 11 Programa Superior en Dirección y
Gestión Hotelera (I-II)   CESAE
Gestión financiera de la empresa hotelera. Análisis y
control financiero de la explotación hotelera.
Dirección y Gestión de los recursos humanos del hotel.
Marketing hotelero. Revenue Management.
Gestión operativa interna del Hotel. La excelencia en el
sector hotelero. Gestión del E-commerce hotelero.
Herramientas Community Management
HOOTSUITE, SOCIAL MENTION, GOOGLE
ALERTS,BOARD READER,TECHNORATI
Creación de calendario editorial y frecuencia de
contenidos en RRSS

Fuerte conocimiento del sector y de la gestión e uso de las principales herramientas de gestión como: 
PMS (Tesipro, Mews, Protel, Masteryield, Newhotel, Avalon), Channel Manager:( Siteminder, Dingus , Ratetiger), Motor
de reservas: Synxis, Mirai, Bookassit, Witbooking, Paraty. RMS: Revenue control data, Dingus, Revtool y todas las
OTAS.

I N F O R M A C I Ó N
A D I C I O N A L

  Apasionada del turismo, he colaborado con Tecnohotel mediante
 artículos de opinión sobre revenue y marketing turístico así como
 en el blog de Hotelsdot.
https://www.tecnohotelnews.com/author/paloma-cambero/
  También he participado en ponencias y en mesas redondas sobre
 Revenue Management por toda España.
  Webinar Hostels
 

https://tecnohotelnews.com/autores/paloma-cambero/
https://www.tecnohotelnews.com/author/paloma-cambero/
https://www.youtube.com/watch?v=l_098dIkb5g
https://www.youtube.com/watch?v=l_098dIkb5g

